
Hướng dẫn cài đặt tiếp thị lại 

  
Bạn nhận được nhiều lượt truy cập trang web của bạn, nhưng bạn làm gì nếu người ta rời                                     

khỏi trang web của bạn mà không mua gì? ... 

Bạn có biết: 

+ 96% số người vào trang web rời đi mà không mua gì. 

+ Có 45% người dùng xem 23 trang web trước khi quyết định mua hàng. 

Liệu những người này sẽ đi mà không trở lại? Có cách nào kéo người dùng quay lại để làm                                       

khách hàng của mình? Hãy sử dụng remarketing (tiếp thị lại) để nhắm tới khách hàng tiềm                                 

năng đã vào trang của bạn… 

Cách sử dụng remarketing: trong Adwords tạo một đoạn mã code, và cài vào trang web của                                 

bạn. Khi người dùng vào web thì đoạn mã tự động sẽ thu thập danh sách khách hàng giúp                                     

bạn.  

Khi người ta rời web của mình và sang trang web khác, quảng cáo tiếp thị lại sẽ kích hoạt để                                         

theo đuổi họ và nhắc họ nhớ về sản phẩm của bạn, dẫn họ quay về trang web của bạn để                                         

mua hàng. 

Để thiết lập tiếp thị lại bạn cần đăng nhập vào Adwords, và thực hiện 3 bước sau: 

 

 

 



Bước 1: Cần lấy mã code từ tài khoản Adwords và cài đoạn mã code đó lên trang web của                                       

mình. 

Nhấp vào tab “Thư viện đã chia sẻ“ 

 

Tiếp theo bạn nhấn tab  “Đối tượng” và nhấp “Thiết lập tiếp thị lại“ 

 



Tiếp theo, bạn copy đoạn code và dán vào tất cả các trang web của bạn (trang chủ và tất cả                                         

các trang con, trước thẻ </body>). Để làm điều này, bạn có thể dán vào phần footer của                                   

trang web. Nếu bạn sử dụng các framework như wordpress, joomla… thì bạn tìm plugin                             

tương ứng (lên Google tìm: remarketing plugin wordpress), và gắn code vào đó. Hãy tư vấn                               

với bên kỹ thuật quản trị web nếu bạn không rõ cách gắn code. 

 



Bước 2: Tạo danh sách cụ thể khách truy cập để cụ thể đề có thể cụ thể hóa chiến dịch tiếp                                           

thị lại của mình. 

+ Nhấp vào “Danh sách tiếp thị lại” 

Nhập tên cho danh sách tại phần “Tên danh sách tiếp thị lại”. Trong phần “Những người đã                                   

truy cập vào trang có bất kỳ thông tin nào sau đây”: bạn nhập URL website của bạn (không                                     

bao gồm www) nếu bạn muốn theo dõi trên toàn website, hoặc đường link của trang con nếu                                   

bạn muốn theo dõi khách đến một trang cụ thể nào đó (ví dụ chỉ khách mua giầy dép). Sau                                       

đó ấn “Lưu". 

 

Danh sách tiếp thị lại 



Bước 3: Bạn cần cài đặt trong chiến dịch mạng hiển thị đang chạy hoặc tạo chiến dịch mới                                     

bằng cách chọn “Tất cả chiến dịch trực tuyến” → vào Tab “+ Chiến dịch ” → nhấp chọn                                     

“Chỉ mạng hiển thị“. 

 

Các bạn nhập tên chiến dịch và chọn tính năng là “Tiếp thị lại” và nhập ngân sách ngày.                                     

Sau đó bạn nhấp “Lưu và tiếp tục“. 

 



Tiếp theo các bạn nhập tên nhóm quảng cáo và giá cho nhấp chuột quảng cáo sau đó tiếp 

tục các bạn nhắm mục tiêu và click vào “Danh sách tiếp thị lại” sau đó nhấp “Lưu và tiếp tục” 

 

Danh sách tiếp thị lại 

 

 

 



Tiếp tục đến phần tạo mẫu quảng tiếp thị lại cũng bao gồm 2 phần là tạo quảng cáo văn bản                                         

và quảng cáo hình ảnh. Cách nhập mẫu quảng cáo dạng văn bản: 

 

Tạo quảng cáo văn bản  

 

 



Tiếp theo đến mẫu quảng cáo dạng hình ảnh thì các bạn có 2 sự lựa chọn là tải mẫu quảng                                         

cáo lên và tạo mẫu quảng cáo bằng “Trình tạo quảng cáo hình ảnh” 

 

Trình tạo quảng cáo hình ảnh 



 

Sau đó nhấp “Xem lại và hoàn tất” và nhấp “Lưu quảng cáo” 

 

Sau bước này là bạn đã hoàn tất việc tạo quảng cáo. Bạn chỉ cần chờ 24 giờ cho hệ thống                                         

xét duyệt xong là quảng cáo sẽ chạy. 

 

Trên đây các cách tạo quảng cáo tiếp thị lại. Việc bám đuổi theo các khách hàng tiềm năng                                     

(có thể kèm theo những giảm giá hấp dẫn cho họ), sẽ nâng cao hiệu quả bán hàng. 

Chúc các bạn tạo thành công! 

 
Nguồn bài viết : Diễn đàn Google Adwords Việt Nam 

https://productforums.google.com/forum/#!forum/adwords-vi

